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dossier cLoup

et Becloud Accelera-
te lanceerde Belga-
com een project om
i jonge isv's (indepen-
| dent software vendors) gedu-
rende 18 maanden steun van
Belgacom te geven. De focus
ligt daarbij op gratis cloudin-
frastructuur van Becloud.
maar tegelijk krijgen de isv’s
. feedback van experts binnen
| het bedrijf zelf, “Wat ze precies
i krijgen hangt van het bedrijf
zelf. Een isv die bezig is met
i track & trace zal bijvoorbeeld
| iemand van onze m2m-afde-
ling kunnen raadplegen” zegt
Walter Van Uytven, cloud di-
rector bij Belgacom. Het komt
er op neer dat er elke maand
wordt overlegd, met het een
overstap of instap naar de

500.000

EURO
; Om startups naar
de cloud te begeleiden.

. Onder Franse vlag
- Belgacom profileert Be-
cloud als een cloudaanbod
op Belgische bodem, maar
het bedrijf kiikt ook over
de grens. Eerder dit jaar

slaot het een samenwer
king met het Franse Nu-
mergy onder de naam
Cloud Team Alliance. Het
doel is om ons gezamelifk
aanbod makkelijk aanglo-
bale klanten aan te bisden’
zegt Van Uytven. ‘Doorzon
samenwerking gaan we
| verder dan Beigié en blijven
we In regel met de lokale
| wetgeving.
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WIND ZAAIEN,
CLOUD OOGSTEN

Belgacom maakte in maart vorig jaar een half miljoen euro vvij om jonge
softwarebedrijven naar de cloud te begeleiden. Anderhalf jaar later plukt
het bedriff de vruchten van die inspanning.

cloud om zo software te ver-
kopen. Momenteel begeleidt
Belgacom zo’n twintig bedrij-
ven, allemaal starters of kleine
bedrijven die hun zakenmodel
naar de cloud willen brengen.
Ook vandaag kan je je nog aan-
melden voor het programma
laat Van Uytven tijdens het ge-
sprek vallen.

“We zijn tevreden met de
aantallen, maar we blijven
nieuwe ondernemingen steu-
nen, zo lang ze het maar ern-
stig nemen.” Want die midde-
len krijgen jonge bedrijven
niet zomaar. “Ze moeten bij
ons een businessplan voorleg-
gen en onder meer bereid zijn
om inzicht te geven in hun
structuur en hun motivatie om
voor Belgacom te kiezen”,
zegt Van Uytven. Een voor-
beeld hiervan is Whitebox, dat
software voor de bouwsector
verdeelt. Vaak gaat het om
software die voor korte tijd
veel rekenkracht vraagt, of
waarvan een architect het
maar voor één bepaald project
moet gebruiken en dan biedt
een pay-as-you-go model meer
fexibiliteit dan een dvd met
de software op. “Nadat Belga-
com goedkeuring gaf voor ons
businessplan hebben we sa-
mengezeten met hun cloud-
experts en vandaag hebben
we een klein stuk van ons aan-
bod in de cloud staan” licht Jo

Gijbels van Whitebox toe. “De
bouwsector is een vrij conser-
vatieve markt, we zijn dan ook
de eerste om dit in de bouw-
sector in Belgié te doen.” Van
Belgacom krijgt Whitebox
voor een bepaald bedrag per
maand aan cloudinfrastruc-
tuur, in dit geval gaat het om
Becloud Vcontainer.

Belgacom is uiteraard geen
liefdadigheidsinstelling. “We
krijgen zelf enorm veel terug
van ondernemers die met de
ontwikkeling van hun produc-
ten bezig zijn. We leren wat
hun noden zijn en we krijgen
feedback over ons aanbod”
zegt Van Uytven., “Het gaat
om releases die worden aan-
gepast op het goede moment,
extra functionaliteiten of het
voorzien van standaard
images. Rond app virtualisatie
hebben we bijvoorbeeld een
heel eenvoudige functie toe-
gevoegd waarbi] je een virtuele
desktop eenvoudig kan klo-
nen. Het zijn vaak dingen die
we heel snel of makkelijk
kunnen toevoegen, maar
wel voor een bedrijff de 4
zaken plots een stuk
makkelijker ma-
ken.”

Na de 18 maan-
den staat het de
startups vrij om
Belgacom vaar-
wel te zeg-

Pieterjan Van Leemputten

gen. “Ze kunnen altijd hun vir-

tuele machines importeren of |

exporteren”, zegt Van Uytven,
De deal gaat over steun van
Belgacom dat in ruil inzicht

krijgt in wat jonge bedrijven |

willen en verwachten van een
Belgische cloudaanbieder. Al
hoopt het bedrijf uiteraard ook
een commerciéle staart aan
het verhaal. “We hopen na-

tuurlijk dat die start-ups suc- '
cesvol zijn en dat ze nadien |
ook klant worden bij Belga- .

com.”Q
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